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GENEROWANIE POMYSLOW BIZNESOWYCH' - dodatek

Poczatkiem planowania biznesowego i jednoczesnie jednym z warunkéw jego powodzenia
jest wykreowanie pomystu. Jesli juz taki pomyst posiadasz to zastanéw sie na ile pasujg do niego
okreslenia: innowacyjny, niekonwencjonalny, oryginalny, kreatywny, przysztosciowy, lub jesli wolisz
inny jezyk to np: odjazdowy, wystrzatowy, cool, itp. Jesli zastanawiasz sie jak wykreowaé taki pomyst
to na poczatek niech Twoim ograniczeniem bedzie tylko wyobraznia. Z czasem oczywiécie konieczne
bedzie ,natozenie” na niego uwarunkowan prawnych, ekonomicznych, spotecznych, kulturowych i
wielu innych, ale pozwdl sobie na kilka chwil pomarzy¢. Przyszly biznes daje najwiecej satysfakcji,
jezeli jest efektem oswajania wlasnych marzen, a kazdy cziowiek — w tym takze przyszly
przedsiebiorca — jedng z najsilniejszych potrzeb jaka w sobie nosi to wtasnie potrzeba samorealizaciji.
Dobrze zatem planujac biznes stara¢ sie zwigza¢ go ze swojg pasja, z tym co lubisz robi¢ (dos¢
czesto dzieki temu masz takze na ten temat juz jaka$ uzyteczng wiedze), tak aby méc czuc sie
spethionym i aby Twoje zajecie dawato wiele korzysci, nie tylko tych materialno-finansowych.

Ponadto wiele uwagi nalezy poswieci¢ na precyzyjne okreslenie, w czym Twoja firma i
dostarczane przez Ciebie produkty bedg lepsze — bardziej konkurencyjne, aby przekonac¢ do siebie
nowych klientéw, aby nastepnie utrzymac sie i rozwija¢c na rynku. Dlatego pamietajac stale o
innowacyjnosci dobrze wiedzie¢, ze moze ona dotyczy¢ samego produktu lub ustugi, ktéra nie jest
jeszcze oferowana na danym rynku, jak réwniez unowoczesnionej wersji juz dostepnych dobr, ktére
zaspakajajg tgq samag potrzebe, ale sg stworzone z wykorzystaniem nowych technologii, innowacyjnych
materiatdw lub posiadajg dodatkowe funkcje czy zastosowania. Skalkulowana nowo$¢ moze takze
dotyczyé sposobu dostarczania produktu na rynek, przy czym sam produkt moze wecale nie byé
innowacyjny. Wyobraz sobie czy mozliwa jest innowacyjna dziatalnos¢ w zakresie sprzedazy jakichs
produktéw z pozoru bardzo tradycyjnych i kojarzacych sie dos¢ powaznie np. zniczy.

Przerwij na chwile czytanie i sam pomysl czy masz jakis pomyst w tym zakresie.

Jednag z mozliwosci innowacji sa obserwowane na naszym rynku nowe rodzaje zniczy — np.
znicze elektroniczne instalowane w niektérych kosciotach lub znicze z pozytywka. Jest to przykiad
innowacyjnosci produktowej, ale byé moze ze wzgledu na normy spoteczno-kulturowe, silne wartosci i
przywigzanie do tradycji w naszym kraju nie jest to produkt masowo popularny. Tym bardziej, ze tylko
w kategoriach czarnego humoru mozna traktowaé takie produkty z pozytywkami i to jeszcze z melodig
piosenki ,Wstan, powiedz nie jestes sam”.

W tym przypadku mozliwa jest takze innowacyjno$¢ w zakresie sposobu dostarczania
produktu na rynek, pozostajac przy jego tradycyjnej postaci. Wyobraz sobie firme, ktéra zajmowataby
sie montazem i serwisem catodobowych automatéw do sprzedazy zniczy instalowanych np. przy
wejsciu na cmentarz. Stanowitoby to oczywiscie konkurencje dla kioskoéw i straganéw oferujacych

tradycyjny produkt w tradycyjny sposob, ale czy zdarzyto Ci sie kiedy$s wybra¢ na cmentarz bez

' Szczegdtowe informacje na ten temat dostepne sa takze w autorskim opracowaniu
http://www.dlafirmy.info.pl/2463_od_pomyslu_do_innowacji_i_podstawy_planowania_wlasnego_biznesu.htm
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znicza, a przy wejsciu nie byto akurat mozna go zakupi¢? Miedzy innymi wtasnie dlatego dzis w
automatach mozna kupi¢ juz nie tylko batonik, napdj czy bilet autobusowy, ale takze akcesoria
wedkarskie nad odlegtym jeziorem, a takze pamigtkowe gadzety w atrakcyjnym turystycznie miejscu
widokowym.

Uwazaj takze na putapke ukrytg w mysleniu mtodego przedsiebiorcy: moja dziatalnosé jest
innowacyjna w sensie przestrzenno-rynkowym, poniewaz nikt takiego biznesu jeszcze nie prowadzi w
moim powiecie / miescie / gminie / dzielnicy / osiedlu itp. Pamietaj jednak o tym, ze potrzeby klientow,
ktére chcesz zaspokaja¢ obecnie moga by¢ zaspokojone przez inne dobra lub ustugi, lub jakis
podmiot jest Twoim konkurentem, bo dziata na ,, Twoim” rynku geograficznym i stara sie o wzgledy
tych samych klientéw, cho¢ jego siedziba jest czasem zlokalizowana bardzo daleko. By¢ moze jest tez
tak, ze analizy rynkowe innych potencjalnych konkurentéw wykazaty, ze dana dziatalnos¢ jest dla nich
na tym rynku zbyt ryzykowna i sie na nig nie zdecydowali. Ale moze bycC tez tak, ze trafite$ na nie
odkrytg jeszcze nisze rynkowg i masz szanse zosta¢ na tym lokalnym rynku prekursorem
a nastepnie liderem. | tego Ci zycze.

Pamietaj takze, ze w poszukiwaniu oryginalnego pomystu do utworzenia wtasnej firmy poza
pasja i zainteresowaniami niejednokrotnie popartymi takze jakimis patentami, licencjami czy
uprawnieniami warto mie¢ na uwadze inne potencjalne zrodta inspiracji. Mogg one wynika¢ np. z
wczesniejszych doswiadczen zawodowych i prywatnych, w tym takze z wnioskéw ptynacych z czyichs
niezrealizowanych pomystéw lub wczesniejszych porazek biznesowych, tak aby najlepiej uczy¢ sie na
btedach cudzych nie wtasnych. Warto tez by¢ na biezaco z interesujagcym nas tematem np. poprzez
aktualng lekture nowosci branzowych, publikacji naukowych, czy tez udziat w wybranych szkoleniach,
konferencjach, targach itp. W przypadku tych ostatnich réwnie wazne jak i czasem nie wazniejsze jest
to, co sie dzieje (i jakie szanse mozna wykorzysta¢) w czasie przerw, podczas lunchu, kolacji niz na
sali plenarnej czy wyktadowej. Mozna takze na zasadzie transferu najlepszych praktyk zainspirowaé
sie biznesem juz gdzies funkcjonujacym i prébowac¢ uruchomi¢ podobny np. na innym rynku
geograficznym lub dla innej grupy docelowych klientéw. W takim przypadku jednak nalezy zawsze
pamieta¢ o poszanowaniu praw autorskich, patentéw, licenciji itp.

Na zakonczenie przedstawionych jest jeszcze kilka waznych przemyslen, ktére moga okazac
Ci sie pomocne na Twej drodze biznesowej. Aby forma byta mozliwie syntetyczna przyjeta ona postac

dekalogu mitodego przedsiebiorcy. Korzystaj z niego do woli, lub jesli wolisz stwérz wiasny.

Powodzenia.
1. Badz kreatywny. 6. Badz pracowity i wytrwalty.
2. Oswajaj marzenia. 7. Buduj mosty a nie mury.
3. Dostrzegaj i wykorzystuj szanse. 8. Twarz sieci wspotpracy.
4. Mysl| kategorig wyzwan, nie probleméw. 9.  Osiagaj to, co niemozliwe.
5. Ucz sie co dnia. 10. Ciesz sie tym, co robisz i badz spetniony.
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